Akademia Sprzedazy

Profil uczestnika: sprzedawcy, pracownicy Zakres Zakres tematyczny obejmuje m.in.:

i menedzerowie, wiasciciele i wspodtwiasciciele matych

i Srednich firm, pracownicy dziatdéw obstugi klienta, osoby

majace kontakt z klientami i kontrahentami, zamykajace

sprzedaz. Analiza potrzeb firmy i procesu sprzedazy
wyrobow.

D R R Praygotowanie projekiu szkoler dedykowanych.”
Celem szkolenla Je-st zdobycie wiedzy na tem.at technik T e
sprzedazy, procesu i etapach rozmdow sprzedazowych,

. S - g n Szkolenie ,Zarzadzanie procesem sprzedazy
a takze podniesienie kompetencji w zakresie prezentacji Ustug lub produktéw”
ofert sprzedazowych, by osiggnac sukces. Uczestnicy o o o
nabeda umiejetnosci wykorzystania tej wiedzy w praktyce, tidiozene rezwigzan v oigenzedl
skutecznego negocjowania z klientami i finalizowania

tych negocjacji.



